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Heywood Hill, маленький книжный магазин с глобальным охватом. Анти-Амазон, выживший и
нашедший свой путь после цифрового шока «нулевых». Семейный бизнес герцога
Девонширского с безупречной стратегией фокусирования и высокой добавленной ценностью. В
портфолио три продукта: индивидуальный консалтинг и развитие читателя, составление
личных и корпоративных библиотек, немного бумажной книготорговли без суеты, скидок и
распродаж. Годовой оборот £1 000 000.
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